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FEE ONLY SUMMIT

Incontri sul territorio, video pillole in Tv e libri: questa da anni la ricetta di Q Consulenze 
Finanziarie per rendere i risparmiatori e investitori più consapevoli

PARLA GUERRIERI (Q CONSULENZE FINANZIARIE)

itolare dello studio Q Consulenze 
Finanziarie di Reggio Emilia, Mas-
simo Guerrieri è stato tra i primi 

attivi in Italia e tra i co-fondatori 
-

goria Nafop, ha trasformato il suo 
-

ria in una vera e propria “mission”: 
aiutare l’investitore a riappropriar-
si del ruolo di protagonista nella 
scelta dei propri investimenti gra-

«Con lo scoppio della crisi del 2008 
e con tutto ciò che ne è consegui-
to, io e i miei collaboratori abbia-

gli investitori stavano crescendo 
ansia e paura insieme a un biso-
gno diffuso di capire cosa stesse 

quel momento, però, le risposte 
alle tante domande di chi temeva 
di perdere i propri risparmi non ar-
rivavano né da banche, né da altri 

abbiamo deciso di intraprendere 

nelle università del tempo libe-
ro, incontri nei circoli culturali, le-

Nel 2013 abbiamo avviato una 
TeleReggio 

tramite l’inserimento di “pillole” di 

-
terno del programma di appro-
fondimento economico in onda in 

avanti da allora, si è aggiunta da 

TV Parma con la rubrica “Finan-
za Semplice” in onda tutti i gio-

format di pochi minuti, andiamo 
a spiegare alcuni concetti chia-

Questi brevi video sono tutti a di-

nostro sito che sul nostro canale 
Youtube e possono essere con-

di Rosaria Barrile

sultati sia in ordine cronologico, sia 

L’attività in video nel 2013 è stata 
accompagnata nello stesso anno 
dal lancio del primo libro, dal titolo 
“Bolla speculativa. Quale sarà la 
prossima?”, e nel 2015 dal secon-
do, dal titolo -
za ci rovinano la vita. Disastri pas-
sati, presenti e futuri di un sistema 
tossico”. 
«L’obiettivo di tutte le nostre ini-

raggiungere attraverso tre percor-
si diversi - i video, gli incontri sul 
territorio e i libri, acquistabili anche 
on line - il più ampio pubblico di 

possibilità di avere accesso alle in-
-

serve solo ad acquisire nuovi clienti, ma rappresenta l’uni-
ca via percorribile per chi vuole svolgere la professione del 

“Capitale ga-
rantito” 

ad aiutare le persone a prendere delle decisioni in auto-

da un linguaggio semplice e da un costo accessibile, che 
punterà a far riconoscere, e quindi aiutare ad evitare, gli 

-

SCF

Nelle foto, Massimo Guerrieri, titolare di Q Consulenze 
Finanziarie
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